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Boa Vista Bluebox

NoOSsa visao NOSsos pilares

Possibilitamos que empresas aumentem o
Retorno sobre seus Investimentos (ROI) utilizando
segmentacdes com inteligéncia analitica em
todas as etapas do ciclo de prospeccao e gestao
de portifolio de clientes.

Conectar

Explorar

NOsSsa proposta
de valor

Engajar

Ajudar nossos clientes com ferramentas e
informacdes analiticas relevantes para a gestao
do ciclo de originacdo de credito.
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Boa Vista BlueBox

Overview da Boa Vista

[B]

SCP c EQUIFAX v acordocerto

Constituicao Estreia do IPO
do Banco Incorporacao Boa Vista na B3 e aquisicao
de Dado SCPC da Equifax da Acordo Certo

Origem Nasce Cadastro Positivo Aquisicao
da Associagao a Boa Vista e adequacao de Konduto
Comercial de SP a LGPD
BoaVista Lo o
PosITIVO ( . konduto

LGPD
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Boa Vista BlueBox

Overview do mercado e tendéncias de consumo

Empresas que atuam orientadas a dados

90 o/ notaram reducao do custo
O de converséo

Cenario Data Driven

Numa realidade em que as principais
empresas do Brasil atuam orientada a dados
para inteligéncia de mercado e marketing
digital, se tornou essencial entender e buscar
solucdes que agreguem inteligéncia analitica e
seguranca de dados.

1 O de aumento da taxa de conversao
X em campanhas online

77 0/ de reducao no CPA (custo por
O aquisicio)

Atualmente, 44% das empresas no Brasil nao
atuam orientadas a dados e nao possuem

cultura Data Driven

1 3 mais crescimento da taxa de
X conversao
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Boa Vista BlueBox

Overview do mercado e tendéncias de consumo

Mas porque ter uma operacao orientada a
dados?

Ultimas pesquisas sobre tendéncias e consumo e
perfil do consumidor, revelaram o impacto da
comunicacgao assertiva, no canal mais adequado para
uma audiéncia segmentada. Estar munido de
informacoes se tornou essencial para otimizar
investimentos e encontrar o melhor publico para sua
oferta.

¢ No setor de varejo e consumo ?

/4% dos consumidores optam por
compras online

066% das marcas buscam extrair insights
de dados dos clientes para responder
as mudancas de comportamento do
consumidor com eficacia

No setor de fintechs e instituicdes
financeiras

/0% dos clientes ja usam bancos
digitais e solu¢des financeiras digitais

31% tem propensao a consumir
produtos de credito

92% tem alta e altissima propensao a
contratar cartao de crédito
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Boa Vista BlueBox

O Boa Vista BlueBox pode te ajudar!

Seja para prospectar novos clientes, estudar
perfis e mercados ou para enriguecer sua
base de dados, vocé podera contar com o
Boa Vista Bluebox e explorar um universo
de possibilidades em um so lugar:

Informacdes de consumidores e empresas do
Brasil

Autonomia para manipulagao de dados

Software de acesso via web

Acesso a inteligéncia analitica de modelos e
atributos

Assertividade de modelos com Cadastro
positivo para oferta de crédito

E também conta com:

Indicadores preditivos e de ¢ 4
propensao Yot

Modulos de credito e digital

Informacdes graficas e de
geolocalizagao

Garantia LGPD @

Diversidade de dados com O
atualizacao constante ‘v

Marketing Solutions
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Boa Vista Bluebox

NOSsOS numeros

+200MM de CPF's e +40MM de CNPJ’s

Volume de CPF e CNPJ na nossa base para segmentacao,
prospeccao, enriguecimento, estudos de mercado e
analises de carteira

160 MM de leads baixados

Sdo milhdes de leads ja baixados pelos nossos clientes que
agregaram estratégias e alavancaram vendas.

160 atributos disponiveis

Para download, filtros e segmentacoes

61 modelos com informagoes do Cadastro Positivo

Com possibilidade de desenvolver modelos personalizados
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Na Boa Vista as solucoes de

MaS © A  marketing e inteligéncia de
!

mercado estdao disponiveis a um
LGPD’P cligue no Boa Vista Bluebox e com
, Certificagoes ISO e Garantia
LGPD.

Fontes rastreaveis e Fins para informacdes dos Privacidade e Protecao de CertificacOes Boa Vista
homologadas clientes Dados SCPC

Na LGPD, sera necessario a As informacoes podem ser A Boa Vista conta Garantem dados com
comprovacao da utilizadas sem a internamente com uma area qualidade e segurancga, o
integridade das fontes de necessidade do de Privacidade e Protecao gue nos coloca a frente
informacgodes que utilizamos, consentimento apenas para de dados, dedicada e dessas regulamentacgoes.

com bases de origem fins como: antifraude, responsavel pelo programa 1SO9001 | 1IS027001 |
segura e compliance com as protecao do crédito, LGPD. DAMA nivel 4.
leis. recuperacao de crédito ou

negativacao.

Ainda, asseguramos todos os controles necessarios na lei do Cadastro Positivo, como Gestor do Banco de Dados, homologado pelo BACEN.




Casos de uso
Boa Vista Bluebox

Entenda em gquails etapas e como
voce podera aplicar o uso das
funcionalidades ao seu negocio
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Casos de uso Boa Vista Bluebox

Pre-aprovacao de credito

Por que utilizar o BlueBox para pre-aprovar
credito?

Voce pode:
« Ofertar produtos financeiros com mais agilidade quando a
pessoa € identificada. e vocé tem em maos a segmentacao

ideal.

- Melhorar a qualidade das campanhas e ofertar apenas para o
publico de interesse.

- Alcancar um publico potencial que ainda nao tinha
conhecimento e nao fazia parte da sua carteira.

PUBLICO

E como posso utilizar?

Voce tera acesso a um conjunto de filtros existentes no
Boa Vista BlueBox, entre ele os Scores de Propensao e
concessao de credito para realizar sua segmentacao e
assim, obter uma maior taxa de qualificacao.

Dado a juncao dos filtros escolhidos, vocé obtera o
resultado de uma base com o perfil de publico escolhido
de pre-aprovacao de credito. para realizacao da sua
campanha.



Casos de uso Boa Vista Bluebox

—nriguecimento da carteira

Por que enriquecer minha carteira de clientes?

- Ter a carteira de clientes sempre atualizada.
- Ter acesso a informagoes relevantes para a tomada de decisao.

- Ter acesso a informagdes modeladas para o desenvolvimento de
estrategias e entendimento da carteira.

- Desenvolver acoes mais assertivas.

« Uso de Scores exclusivos Boa Vista para enriguecimento da
sua carteira

PUBLICO

E como posso utilizar?

Por meio do CPF ou CNPJ e possivel identificar
dados que a sua empresa ainda nao possua.

Pelo upload do CPF ou CNPJ utilizando os filtros
e a Pivot Table para dar suporte na contagem
dos dados.



Casos de uso Boa Vista Bluebox

ook a Like dos melhores clientes (Clonagem de Perfil)

Qual a finalidade do Look a Like? E como posso utilizar?

* Encontrar os melhores potenciais clientes a partir do O primeiro passo é o upload da base de clientes, a partir

entendimento da carteira de clientes atual. dal sera necessario analisar o comportamento dos
dados nos graficos e na Pivot Table e entao encontrar

« Encontrar perfis semelhantes ao da carteira . prospects com o mesmo perfil de interesse,

» Priorizar os investimentos em divulgacao.

- Focar em clientes que tem o potencial de ser mais rentavel.
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Casos de uso Boa Vista Bluebox

Segmentacao da carteira de cliente

Por que segmentar minha carteira? E como posso utilizar?

Por meio dos dados disponiveis no Boa Vista BlueBox e
possivel separar o publico com caracteristicas em
comum a partir do upload da base utilizando graficos,
Pivot Table e filtros.

- Fazer campanhas direcionadas para cada
publico.

- Encontrar pessoas semelhantes para prospeccao.

* Rentabilizar investimentos. A segmentacao pode levar em conta: dados cadastrais,

geolocalizacao ou financeiros (risco, recuperacao,

- Personalizar produtos ou comunicacoes. o - o
P & consumo de credito ou cartao de credito, entre outros).
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Casos de uso Boa Vista Bluebox

Por que ativar e/ou reativar a sua base?

- Com agoes de reativacao voce pode encurtar o tempo de agao
para que o cliente fagca uma nova compra.

» Focar em clientes com um bom perfil € que ja tem interesse no
seu produto para ampliar as oportunidades e realizar novas
ofertas.

» O cliente ja conhece a marca, logo o investimento em
divulgacao e financeiro € menor para gerar interesse.

PUBLICO

Reativar clientes Inativos e Novas ofertas

E como posso utilizar?

Realizando uma analise da sua carteira de clientes, e
possivel verificar a informagao do seu cliente (situagao
cadastral ou obito) e as variaveis validas. para 0 hegocio
que fazem sentido retomar o contato.

E, ao fazer o upload da sua base na plataforma, vocée
podera realizar estudos da mesma e identificar um perfil
de cliente que ja compra/utiliza seu produto de forma
recorrente para realizar uma nova oferta de produtos do
seu portfolio e/ou ampliar as ofertas do seu produto,
como conceder um limite maior, por exemplo.



Funcionalidades

Boa Vista Bluebox
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Boa Vista Bluebox

Ferramentas | Leads

Filtros

Mais de 50 filtros para vocé encontrar os R —

melhores leads para as suas campanhas

® Consumidores

Filtros Salvos

e/ou segmentar sua propria base

Filtros

Premissas

Dados Cadastrais

Dados de Contato

Como utilizar e ocallaechs

Atributos Adicionais

e Escolha uma fonte de dados:

Risco

Consumidores ou Empresas

« Comece uma nova
segmentacao atraves do filtro, ao
personalizar seus leads e gerar InSUMOS
para explorar as demais ferramentas.

* Importe uma base propria e realize a
segmentacao a partir dela.
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Boa Vista Bluebox

Ferramentas | Enriquecimento

Upload

Importe e gerencie sua base de dados

BoaVista BLUEB®X

Meus Uploads

para realizar analises completas,

enriquecimento, higienizacao, cross sell e

upsell

Como utilizar

« Selecione uma base propria que deseje fazer upload na
plataforma

« Faca analises dessa sua base com as ferramentas da propria
plataforma e, a partir disso, vocé podera:

1. Identificar um perfil de cliente que compra seu produto de
forma recorrente e realizar a oferta de um novo produto (Cross
sell)

2. ldentificar o perfil do seu melhor comprador/pagador e
Incluir novas ofertas dentro do produto que ele ja utiliza (upsell)
Ex: conceder mais limite ou hovo emprestimo.
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Boa Vista Bluebox

Ferramentas | Geolocalizacao

Mapas

Determine uma area especifica do mapa

ntral de Ajuda @ 2 lA.arissa Yuri Gimer

BoaVista BLUEB®X — wvew o nalistalll

167.641.749 leads encontrac

para segmentar a base e aumentar a

Bogota, D.C, ? g‘}""‘;‘ R .:..«.:.....
COLOMBIA & T ) supiname /
A - a0 -

assertividade na busca,

EQUADOR / |
2!

Como utilizar

« Realize a segmentacao a partir de um
endereco ou regiao selecionada para
encontrar os leads.

® 2032 TomTom @ 2022 Miceosoht Corporass

« Voce pode tanto digitar o endereco,
como desenhar um poligono ou
delimitar um raio a partir de um ponto
inicial.
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Boa Vista Bluebox

Ferramentas | Visualizacao

BoaVista BLUEB®X — MENU Ccntm\dcﬂjuda@ R ::;f:::l\'urlﬁlmenex -

Meus Uploads
SALVAR EM PDF 167.641.749 leads encontrados EXPORTAR

Selecione

Filtro

"Sexo"

NAO INFORMADO:12.0%

Feedback

Graficos & Pivot table

Visualize os dados em graficos de facil .

FEMININO:44.9%

compreensao e otimize a informagao |

je de Registros

adquirida

Como utilizar

« Utilize os graficos disponivels na S

(OBRIGATORIEDADE DE TELEFONE FIX0) (OCUPACAO PROFISSIONAL) (PAGAMENTO NO CARTAO DE CREDITO (MAXIMO)) (PAGAMENTO NO CARTAO DE CREDITO (MEDIA) )
l t f r m r t r m n t n d . m n t y (PESSOA POLITICAMENTE EXPOSTA) (PESSOA PUBLICA E NOTORIA) (PROPENSAO A AQUISICAO DE CARTAO DE CREDITO) (PROPENSAO AO CONSUMO DE CREDITO)
p a a O a pa a e u e e I e O e (QUANTIDADE DE AGOES) (QUANTIDADE DE CARTGOES (ATIVOS)) (QUANTIDADE DE CARTOES (TOTAL)) (QUANTIDADE DE CHEQUES DEVOLVIDOS )
(_QUANTID.RDE DE CREDORES (lTI\J‘OSD @UANTIDRDE DE CREDORES fTOTALD (E)UANTIDADE DE MESES DE CHEQUE ESPECIAL ICONSECD

e St u d O C O m p l-eto d O p u b l-i C O d eS eJ a d O o (\QUANTIDADE DE MESES DE CHEQUE ESPECIAL [TOTALD (QU.MJTII}ADE DE MESES DE USO DO ROTATIVO (CONSECD (QUANTIDAI)E DE MESES DE USO DO ROTATIVO [TDTALD

(QUANTIDADE DE NEGATIVACOES) (QUANTIDADE DE PROTESTOS) (RISCO OTIMIZADO ) (RISCO OTIMIZADO (FAIXA)) (SCORE DE RECUPERACAO) (SCORE POSITIVO P3 (FAIXA))

SCORE POSITIVO_P2) (SEGMENTA) (SERVIDOR PUBLICO) (SITUACAD CADASTRAL NA RECEITA FEDERAL) (SOCIO DE EMPRESA
At Y,

o
(UTILIZACAO DO CHEQUE ESPECIAL (MEDIA B MESESD

Linha(s) Coluna(s)

« Cruze as informacgoes que voce deseja Z -
na pivot table para obter resultados
quantitativos..

EXPORTAR

SEND [ 4 TOTAL

FEMININO 63592729 2181580 75.307.767

MASCULIND 59030098 3 2938352 ) 72.145.590

NAQ INFORMADD 17250759 863649 562533 20.188.392

Total 139913586 870867 1916262 1870162 5682471 167.641.748
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Boa Vista Bluebox

Ferramentas | Visualizacao

Download

Extrala da plataforma todos os leads filtrados

BoaVista BLUEB®X — wew CentraldeAjuda@ A ;L'J‘Flr::s:amn“i v

Ola, Luana!
Resultado: 11.147.562 leads encontrados. Exportar Leads

Iniciar nova segmentagao

na sua segmentacao ou estudo para iniciar

suas acoes e alavancar as vendas.

Comece a segmentar usando mais de 50 opgoes de filtros para otimizar a busca e
encontre o melhor publico para atingir seus objetivos.

Nova segmentacdo

Ferramentas para analisar e aprimorar sua busca

Filtro @ Mapa 2 Gréficos E Tabela
(A4

Como utilizar

Comece uma nova segmentagao Determine uma drea especifica do Obtenha os dados de forma simples Otimize e extraia a melhor
através do filtro, ao personalizar mapa para segmentar a base, e visualize em graficos de facil informacao da sua busca,
seus leads e gerar insumos para aumentando a assertividade na compreensdo. Faga as andlises e aumentando a qualidade e a
explorar as demais ferramentas. busca. estudos do publico buscado. performance dos dados.

« ApOs a utilizacao dos filtros e
ferramentas de analises, a plataforma
fara uma contagem de leads existentes
dentro da sua segmentacoes e na
sequéencia, basta exportas os leads.
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Ate a proxima
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